证券代码：000679                                    证券简称：大连友谊
大连友谊（集团）股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2015-002
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中国国际金融股份有限公司：樊俊豪；
国泰君安证券股份有限公司：林浩然；
中信建投证券股份有限公司：陈慎、江宇辉；
国海证券股份有限公司：高超；
信达澳银基金管理有限公司：刘维华；
融通基金管理有限公司：刘安坤；
工银瑞信基金管理公司：邓凯君、甘宗己；
新华基金管理股份有限公司：李朝昱；
上银基金管理有限公司：王玮；
信诚基金管理有限公司：夏明月
泛华金融：李泞、潘文涛、万九洲；
上海林孚投资管理合伙企业：杨景；
安邦资产管理有限责任公司：张泰欣；
常州投资集团有限公司：吴云海、吴婉萍；
长江证券股份有限公司：秦昌贵、韩靖、孙五一、谢云霞、徐伟龙；
西藏万憬投资管理有限公司：潘航宇。

	时间
	2015年12月10日15:30—17:30

	地点
	武汉信用投资集团股份有限公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	公司总裁：杜善津；董事会秘书：孙锡娟；证券部总经理：姜广威；证券部职员：解玉林、杨浩
交易对方负责人：熊伟、邱华凯

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、在标的公司中，担保公司的费率水平是多少？在保余额是否进入资产负债表？
答：担保费率平均为2.5%—3%之间，也是目前行业的水平，在不同的行业和客户之间会存在区别。在保余额不进入资产负债表。

二、请详细介绍 “汉金所”的基本情况，未来发展方向，以及团队信息等。
  1、基本情况
自15年3月初上线后，汉金所成交量规模达到3.6亿元，用户人数达到2万人，累计投资额超3亿元，赚取收益超1500万元。在武汉信用集团内部，汉金所也被视为集团重点培育的业务，目前，集团已给汉金所一定的支持，未来集团给公司的定位是做到全国范围内的第一梯队互联网金融企业。
  2、汉金所的经营优势
（1）强大的股东背景 武汉国资委、武汉金控集团、武汉信用集团，无可置疑的公信力。
（2）强大的资本实力 公司注册资本3亿元，是华中地区最大的国资系P2P网贷平台。
（3）专业化团队 金融公司的核心竞争力为人的资源，汉金所组建团队大部分来自中国银联、阿里巴巴、渣打银行、腾讯、飞牛网等国内知名互联网机构。
（4）成熟的风险管理体系 公司股东武信投资集团有着17年的风险管理经验，已形成一套成熟并行之有效的风险管理体系，在公司将其复制到实际业务开展中，为客户端的资金安全提供的强有力保障。通过成熟的风险控制体系筛选出优质借款人以及优质项目，减少融资环节节约双方融资成本。
（5）行业知名度 汉金所也成为国资系互联网金融行业协会第一届理事单位，业已成为华中地区乃至全国有一定知名度和影响力的互联网金融平台，未来发展动力充足。
（6）政策支持 作为武汉市、江汉区大力支持发展的互联网金融企业，享受各级政府税收政策支持。
3、产业链协同效应
汉金所将与其它注入资产及上市公司形成良好的协同作用，尤其是在资产、风控、产品、信息共享等方面。
1） 国资背景的担保实力、强大的征信数据库将为汉金所产品提供严谨、可靠的风险控制保证，同时汉金所的数据也可为征信数据库提供有效补充。
2） 多年来服务的广大中小微企业的融资需求可与汉金所形成有效对接，缓解中小企业融资难问题；同时，汉金所也将为上市公司下属商业、零售上下游客户及供应商等提供良好的融资服务。
 4、汉金所未来发展计划
未来，汉信互联网金融服务（武汉）股份有限公司将依托“汉金所”国资背景互联网金融平台，大力开展与其他机构的合作，打造成为华中地区最具实力、在全国范围内有重要影响力的金融产品交易平台。
    （1）业务品种方面，公司可依托股东公司股东资源，从其产业链中分化出更多的客户资源，创新合作模式，不断丰富汉金所平台产品品种，逐步形成自己的拳头产品。
    （2）市场开拓方面，公司将依托大股东的优质资源，深耕湖北市场，并逐步在全国范围内开设分支机构，将业务范围扩展到全国主要市场。
   
三、当前中国经济正在经历结构性调整，担保行业出现大面积风险爆发，为什么标的资产在这样的背景下能够保持利润的高增长，有怎样的风险控制手段？
答：1、标的公司已经建立了“全员参与、全程控制、锐意进取、持续改进”的风险管理文化，构建了“专业、垂直、集中”的风险管理体系，打造了“相互独立、相互牵制、相互制衡”的内控平台，创立和完善了信用风险管理系统和培训机制，制订了风险预警机制和应对措施。
2、标的公司制定了多样化、组合式的担保或反担保措施，有效控制业务风险。除通常的个人无限连带责任保证、资产抵（质）押、第三方增信、存货质押监管等担保方式外，标的公司还通过采用让与担保方式来强化风险控制，让与担保形式的采用最大限度地强化了风险控制，有效解除了中小微企业因有效抵押不足而无法融资的困境。
3、标的公司建立了完整有效的风险预警机制及处理流程。标的公司通过严格的贷（保）后管理政策、日常管理和监控、大数据分析以及外部渠道，识别各类预警信号。根据所涉及客户的数量，标的公司将风险预警信号划分为系统性预警信号和个案预警信号，其中个案预警信号，根据严重程度，设立三个等级的预警信号，建立了相应的处理流程，采取差别的应对措施，及时有效把控风险。

四、从行业特征及地域优势方面来看，标的资产的业务优势多集中在武汉及湖北省。除了业务合作之外，本次拟收购的标的资产业务与业务集中在东北的大连友谊现存主营业务之间具有什么样协同效应？上市公司现有主营业务与拟收购的标的资产业务如何进行长期、可持续、多元深度的合作？未来发展规划是怎样的？
答：1、业务融合。本次交易完成后，上市公司主营业务将新增担保、授信、征信、互联网金融等业务。未来上市公司可将新增主业（担保、授信、征信和互联网金融业务）与现有自持商用物业项目、房地产项目、百货零售形成协同互补，以“金融+”为整体战略，提供从前端到后期的全方位“商品+金融”服务和支持——比如，为上游百货零售供应商、房产开发和物业经营商提供供应链金融服务，为下游的商品和住房消费者提供消费金融服务。本次交易为上市公司尽早实现百货零售业、酒店业与房地产业等重资产业务的“金融+”战略转型升级提供了扎实基础；本次交易完成后，上市公司将积极构建多层次的可持续的业务模式和盈利模式，寻求长期稳定增长，更好地回报广大投资者。
2、地域融合。目前标的公司初步形成以武汉为中心，北京、上海、深圳、重庆的全国化布局。通过本次重组，将利用上市公司资源，探索形成东北地区的业务布局。
3、未来企业整体发展规划：
第一个阶段首先实现企业的经营和资产体量达到全国领先水平；主要体现为规模增长，同时逐步优化业务结构。
第二个阶段要做全国融资服务行业的龙头企业，做到（1）资本实力强：资本金规模大，服务能力强，业务规模大；（2）行业影响力大：业内受尊重。

五、标的公司在公共信用数据方面现阶段已经布局到整个武汉市，在未来是否能够布局到整个湖北省的信用数据。未来标的公司是否会考虑取得其他金融牌照？
答：标的公司在公共信用数据方面现阶段已经布局到整个武汉市，湖北省的公共信用数据正在建设之中，在技术上有相同之处，公司希望在建成之后能够形成互通。
就目前而言，8家标的公司已形成完整的产业链，后期公司将根据符合股东利益、符合监管要求的原则，及公司发展的需要，量力而行，适时而定是否取得其他金融牌照。

六、请介绍公司征信业务现阶段基本情况。
答：公司在2000年开始介入征信行业课题研究，2004年成立武汉资信公司，进入征信领域。目前已经积累了相对丰富的经验，同时拥有了相对完备的专业人员团队，拥有企业征信和个人征信联合征信系统。
征信业务板块上，武汉资信公司被国家发展和改革委员会授予 “全国首批‘国家信息化试点单位’”称号，是国内最早从事信用管理研究和信用产业开发的专业机构之一。标的公司已建立了区域内最大的企业公共信用信息数据库，为其他业务的开展提供良好数据的支持。

七、武汉金控现有产业除注入的标的资产外，有没有其他的同业资产？
答：本次拟注入的8家标的公司已形成完整的产业链，本次重组完成后，武汉金控不存在其他同业资产。

八、请从武信投资集团和武信管理公司的角度，说明为何选择与大连友谊联姻。
答：文化相融，理念一致；产融结合，协同发展；立足未来，做强做大。

九、本次重组尚需获得证监会的审批，目前监管层是怎么的态度？
答：①本次重组拟注入资产为融资服务行业，是政策鼓励发展的行业。
②公司的重组是严格按规则履行有关程序，我们有信心顺利推进本次重组。但任何重组都存在风险，提醒投资者注意风险。

十、武汉金控成为实控人之后，公司的管理层是否会有较大的变动？
答：本次交易完成后，上市公司总股本由35,640万股变更为约101,616.41万股，武信投资集团将直接持有上市公司57.87%股权，成为上市公司控股股东，武汉金控将成为上市公司实际控制人。
未来公司将本着有利于稳定和发展的原则，依据公司法和公司章程规定履行法定程序。

十一、本次重组对大连友谊原有股东的利益体现在哪里？
答：上市公司目前主营业务为百货零售业、酒店业与房地产业。近年来，国内经济下行压力加大，宏观环境持续低迷，互联网的催化导致国内众多行业出现了多年未有的大变化甚至是颠覆性革命。
上市公司所从事的百货零售业承受电商冲击、行业分流导致的购买不旺、销售不畅、市场持续低迷的压力。实体零售业的增长从多年以来的两位数提升，转变为如今的微增长和负增长。酒店业方面，高星级酒店供大于求，价格战、竞争秩序混乱的局面依然存在，行业整体效益出现一定的下降。房地产业在经历了近两年的持续上涨之后进入下行调整期，市场观望情绪严重；尤其是人口结构的变化，导致供需结构的改变可能将对产业形成深远影响。
公司希望既基于原有的千家万户消费服务商的定位，又对现业务有所延伸。而通过本次重组，公司的服务范围可以从原有的商品服务扩展到融资服务，融资服务业未来将对原有产业实现整合，进而提升对投资者的回报。
十二、公司房地产业在未来发展中有会有怎样的定位？
答：根据公司业务规划，房地产业正在进行存量结构调整，消化库存产品。未来房地产业务将选择适合上市公司体量的偏向刚需和改善性需求的住宅项目，适度发展。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2015年12月10日



