证券代码：000679                                    证券简称：大连友谊
大连友谊（集团）股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2016-002
	投资者关系
活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	招商证券股份有限公司：许荣聪；
兴业证券股份有限公司：陈绍兴；
东北证券股份有限公司：王平；
银河金汇证券资产管理有限公司：郑锦斐；
苏州天琛投资管理有限公司：杨文剑。

	时间
	2016年3月21日 9:30-11:30

	地点
	武汉信用投资集团股份有限公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	公司证券部总经理：姜广威；证券部职员：解玉林；
武信投资集团：邱华凯。 

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、请介绍标的公司的贷后风险控制措施。
标的公司在内部设立了系统性的、有层次的风险预警机制和风险应对措施，通过日常监控和贷后检查中采集的资料和信息，进行定量、定性分析，发现影响信贷资产安全的早期预警信号，实施及时识别和及时处理，从而防范、控制和化解贷款风险。
二、标的公司目前的利润贡献结构是什么？
目前，标的公司大部分利润由担保、授信板块贡献。未来，收入和利润结构将逐步进行调整。互联网金融，征信，和提供中小微企业融资需求的一揽子解决方案的整条产业链的内部协同对利润的贡献度将有望提升。
三、融资性担保业务在银行的保证金率是多少？保证金的收益率大概是多少？
融资性担保业务存入银行的保证金率最高为担保额度的10%，针对不同的银行，比率会有所区别。每家银行支付的保证金收益率都由双方从更好的服务于业务角度协商确定。
四、担保费率是多少，采取怎样的收费模式？
资本市场的担保费率为1.5%-2%，处于行业平均值。担保费用在前端一次性收取，但在财务处理上会逐年分摊。
五、授信板块的风险控制有何特色？
授信的风控比担保更严格。并且我们会从可变现角度要求抵质押物。
近年来，我们从下行的经济中筛选出了实际抗风险能力较强的中小微企业。我们相信随着经济的逐渐复苏，授信业务面临的风险将比过去几年要小。同时，我们在授信对象的选择和业务规模、结构调整等源头上把控风险。在授信对象的选择上，我们认为，业务的关键点要找抗风险能力较强的企业。同时，从存量和增量上优化客户结构和行业集中度，业务“有进有退”。
我们的授信业务最贴近草根市场，因此对上下游、行业轮动的了解要更为清醒，对经济变化的理解也更为透彻，因此，风控能力也更有优势。
六、标的公司信贷业务的风险控制与银行相比，有何差别？
首先，银行客户多是大中型企业，而我们面对的是中小微企业。因此，我们不能仅依据企业提供的数据开展业务，更需要去核实数据的真实性。最终批准的信贷额度，都是由亲自核实后真正认定的金额决定的。
其次，贷后管理在整个风控链条中占据更重要的地位，对专业能力和贷后实际检查有更高的要求。
有关标的公司风险控制措施的具体描述请参见本次重组《预案（修订稿）》中第五节、一、（三）风险控制措施。
七、授信业务的贷款损失率是多少？
由于我们要求的贷款抵质押物上可全部覆盖损失，因此基本没有损失率。在企业彻底破产清算的情况下，我们才会产生损失率。但在我们的业务模式和风控把关下，这种可能性很小。
八、授信业务客户结构是怎么样的？ 
贷款客户所在的行业里，房地产比例居多。但是贷款给地产行业相对较安全。原因有两方面：一方面，地产刚需始终存在，调整房价即可释放刚需；另一方面，地产行业带动众多上下游产业链，对经济稳定和经济增长的影响非常大。
同时，我们对地产企业授信，有严格的筛选原则。在地理位置上，选择中心城市、中心城区、中小地块；在业态上，选择偏向于住宅型、交通便利的小盘地产。因此，客户集中度虽较高，但风险可控。
九、小贷业务发放的贷款期限以多长为主？
期限以短期为主，大部分是3-6个月。我们会为有长期融资需求的企业量身设计一揽子的融资解决方案，将整体费率水平控制在企业可承受的范围内，实现借贷双方的双赢。
十、我国征信行业发展如何？
我国国内有2大征信系统：央行主导下的同业征信系统，侧重于金融服务，和，依托于发改委主导的社会联合征信系统。征信业的普及有利于信息透明，从而降低企业融资成本。整个行业未来趋势向好，但全国征信系统建设的推进进度较慢。我国的征信业务还可以分为个人征信和企业征信。目前，个人征信资质报央行审批，企业征信资质报地方审批。
十一、未来是否会考虑将征信业务由武汉市扩大至整个湖北省？
标的公司目前的征信业务主要在武汉。武汉占湖北省GDP一半，可囊括湖北省关键的征信数据。相比于在省内扩张，我们更加看重征信业务在国内跨区域的互联互通。
与全国范围内从事征信业的互联网企业相比，我们的优势，一是数据客观、公正、独立，而互联网企业的征信业务更多是服务于自身的，数据不全面且主观性较强；二是包含税务、工商、司法处罚等政府部门的全部数据，与政府部门实现了征信数据的双向、无偿互联互通。
十二、向银行提供企业的征信报告将如何收费？
收费水平由服务方式（包年/按次）、查询内容等决定。
十三、汉金所加入上市公司平台是否会加大审批风险？
互联网金融是国家扶植的产业，当前对互联网金融的规范与整顿是为了产业的长远发展。汉金所一直都把规范运营作为企业发展的原动力之一。我们相信，越规范的企业，将越会受到支持。我们敢于接受市场检验！
十四、请介绍现阶段汉金所的盈利模式？
现阶段盈利来源主要是较为固定的居间费用；以后将向更综合的方向发展。如果业务提供担保，那么互联网金融业务的盈利将被为三部分：投资人收益，汉金所的居间费用，和担保的中间费用。汉金所收取的居间费用会综合考虑客户规模、产品开发难度等因素来确定。
十五、请介绍汉金所资产端项目的主要来源。
现阶段以武信投资集团提供的客户居多，因为我们构建的整条金融服务产业链结合非常紧密。但我们要求平台逐步对接外部资产，逐步提高外部资产的比例，在风险可控的基础上进行市场化的运作，通过走出去实现经营的扩张。
十六、本次重组目前的进展如何？
目前，涉及本次重组事项的审计评估工作和相关文件的制作工作已接近尾声；同时正在进行武汉市国资委、湖北省国资委审批。待相关工作完成后，公司将召开董事会、股东大会审议本次重组事项，之后即可上报证监会。
十七、标的资产进入上市公司后，原有的零售业、商业地产将如何处置？
通过本次重组，上市公司现有自持商用物业项目、房地产项目、百货零售业恰好可以与新增主业形成协同互补。重组成功后，上市公司将以“金融+”为整体战略，提供从前端到后期的全方位“商品+金融”服务和支持，积极构建以百货零售和房地产为基础，以金融服务为核心的多层次、可持续的业务模式和盈利模式，更好地回报广大投资者。
细化地讲，上市公司房地产业一方面正在努力实现库存去化；另一方面，进行存量结构调整，未来将稳妥选择体量适合、偏向刚需和改善性需求的住宅地产项目，并转型轻资产运营模式。零售业将继续坚持“百货店购物中心化”和“线上线下融合”的思路。
十八、重组拟募集不超过30亿配套资金，资金方是否已确定？
向不超过10名投资者募集配套资金需等证监会核准本次重组事项之后实施，将采取询价的发行方式，目前资金方尚未确定。我们倾向于选择对行业有一定理解、具备战略投资眼光并认可企业长期价值的资金方。

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2016年3月21日




